Основные цели хеджирования для юридических лиц
1. Защита от валютных рисков. Компании, ведущие внешнеэкономическую деятельность (экспортёры, импортёры), используют хеджирование для фиксации курса валют. Это позволяет избежать убытков при изменении курса в неблагоприятную сторону. Компании, основная деятельность которых не связана с ВЭД, также могут быть заинтересованы в хеджировании. Например, если компания планирует закупать или периодически закупает оборудование/технику за рубежом, она может зафиксировать курс валюты с помощью форвардов или фьючерсов, чтобы стабилизировать затраты.
2. Прогнозирование бюджета и финансовых результатов. Хеджирование делает доходы и расходы более предсказуемыми, что упрощает долгосрочное планирование. Компания может избежать непрогнозируемых убытков и переоценок валютных позиций.
Импортерам и ЮЛ, кто делает закупки из-за рубежа необходимо страховаться от роста курса. 
Экспортеры страхуются от падения курса.
Плюсы: 
- Снижение рисков и повышение стабильности бизнеса. 
- Возможность точного планирования бюджета и финансовых результатов. 
- Защита от неблагоприятных рыночных изменений. 
Минусы: 
- Необходимость затрат на хеджирование (премии, комиссии). (В СРАВНЕНИИ С ЗАТРАТАМИ, КОТОРЫЕ ЮЛ НЕСЕТ ПРИ ИСПОЛЬЗОВАНИИ ФОРВАРДОВ И ОПЦИОНОВ, ПРЕДЛОЖЕНИЕ СИНАРЫ ПО ХЕДЖИРОВАНИЮ ФЬЮЧЕРСАМИ ЯВЛЯЕТСЯ БОЛЕЕ ДЕШЕВЫМ И ГИБКИМ ДЛЯ КЛИЕНТА)
- Сложность использования и необходимость глубокого анализа рынка. (ЮЛ ОТКРЫВАЕТ БРОКЕСКИЙ СЧЕТ, ПОДКЛЮЧАЕТ ПЕРСОНАЛЬНОГО БРОКЕРА, КОТОРЫЙ БЕРЕТ НА СЕБЯ СОПРОВОЖДЕНИЕ СЧЕТА И ВСЕ ТЕХНИЧЕСКИЕ И АНАЛИТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ)
- Риск того, что затраты на хеджирование превысят потенциальные убытки. (ТАКОЙ РИСК СУЩЕСТВУЕТ, ОДНАКО В ТЕКУЩЕЙ СИТУАЦИИ НА РЫНКЕ ВЕРОЯТНОСТЬ РОСТА КУРСА ВЫСОКАЯ. К ТОМУ ЖЕ ДЛЯ ИМПОРТЕРОВ ЭТО ДЕЙСТВИТЕЛЬНО РАБОТАЕТ КАК СТРАХОВКА, ГДЕ ЦЕЛЬ НЕ ДОПУСТИТЬ НЕПРОГНОЗИРУЕМЫХ УБЫТКОВ.)

Мы работаем через фьючерсные контракты на валюту. Самые ликвидные - это доллар рубль и юань рубль. В одном фьючерсе 1000 единиц валюты.
Чтобы захеджировать контракт в 10.000.000 юаней клиенту достаточно внести от 16 до 20% в качестве Гарантийного обеспечения. Это не плата за хедж, а именно обеспечение под которое открывается позиция.
Это гарантийное обеспечение не просто лежит на счете, а размещается под доходность выше ключевой ставки (на сегодня до 18% годовых). С прибыли по таким размещениям ЮЛ платит налог не 25% а 20%. Если ЮЛ захочет внести сумму больше чем 20% от стоимости своего контракта, прибыль от размещений сможет покрыть значительную часть затрат на хеджирвание.
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